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EXPERIENCES PROFESSIONNELLES

Mars 2002
SFR-  Paris

Direction 3G – Chef de groupe Contenus 3G
Dans le cadre du lancement 3G  en France  :

· Management d’une équipe de 3 personnes

· Définition de l’offre 3G sur les thématiques voyages, commerce, jeux d’argent et charme,

· Négociation contractuelle et financière avec des éditeurs de contenus : Air France, Ebay, Accor, Club Med, Vivendi, Marionnaud, PMU, Editions 1633…,

· Responsable du CA des thématiques voyages, commerce, jeux d’argent et charme 3G

· Elaboration des plans d’action contenus,

· Chef de projet moyen de paiement sur mobile & vidéo sur mobile, 

· Développement, Animation, Promotion de 3G.

Mai 2000
Direction des services – WAP, Chef de produits 
Dans le cadre de la création et du développement WAP, département internet mobile d’Orange:

· Définition de l’offre mobile des services d’information  sur les médias Vocal, SMS, WAP,

· Négociation contractuelle et commerciale avec des fournisseurs de contenus (AFP, La Tribune, Eurosport, l’Equipe) et des prestataires techniques (Lagardère, Jet Multimédia) avec le support de la direction financière,

· Développement, Animation, Promotion et suivi des services d’information.

Mai 2000- 
EURANET - Paris
Oct  99 (8 mois) Editeur de sites internet. Responsable Partenariat

· Elaboration du Cahier des Charges des sites Parisloc.com & Parisvente.com,

· Négociation contractuelle et commerciale avec des fournisseurs de contenus,

· Recherche des partenaires financiers,

· Réalisation de la plaquette de présentation des sites.

Sept 99-

EQUIPEMENT AUTOMOBILE - Bruxelles

Avr 98 (1an ½)
Département Marketing, Chef de Produits
· Définition du mix sur les offres Embrayage et Alternateurs & Démarreurs,

· Participation à l’élaboration du Plan Marketing 2000,

· Négociation de Prix d’Achats et Elaboration du Tarif Annuel et des Prévisions de Vente,

· Développement d’outils d’Aide à la Vente (Catalogues, Argumentaires),

· Préparation au passage du système informatique en l’an 2000 en tant que Key User  Marketing.

FORMATION Université Paris I Panthéon-Sorbonne

1997-1998 D.E.S.S COMMERCE EXTERIEUR

1996-1997
MAITRISE DE SCIENCES ECONOMIQUES, spécialité Economie Internationale

LANGUES / INFORMATIQUE

ANGLAIS
Courant

ESPAGNOL
lu, écrit.
Informatique sous environnement PC et MAC : Word, Lotus 1-2-3, Lotus Approach, Excel, Access, Power Point, SAP, SAP R3, BPCS, Internet, Outlook
CENTRES D’INTERETS

Responsable des Missions Export dans le cadre d’UNIVEXPORT, Association du D.E.S.S Commerce Extérieur

Hobbies : Tennis, Musique (Batteur dans un groupe), Voyage (Moyen Orient, Asie du Sud Est)

